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 [Table_BaseInfo] 公司股票数据(截至 2015 年 7 月 31 日) 

总股本(百万股)  9,062  

A 股 6,287 

H 股 2,775 

总市值（人民币百万元） 227,839 

A 股 156,672 

H 股（港元百万元） 90,188 

7 个月最高/最低(人民币元)  

A 股 36.96/24.92 

H 股（港元） 44.1/30.85 
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重要声明： 

本公司依法履行证券监管部门以及证券交易所规

定的披露义务。在任何情况下，本通讯中的信息或

所表述的意见并不构成对任何人的投资建议。在任

何情况下，本公司不对任何人因使用本通讯中的任

何内容所引致的任何损失负任何责任。本通讯的版

权归本公司所有，属于非公开资料，未经本公司事

先书面授权，本报告的任何部分均不得以任何方式

制作任何形式的拷贝、复印件或复制品，或再次分

发给任何其他人。 
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保费收入（单位：人民币百万元）  

保费收入 7 月累计 同比增长 7 月单月 同比增长 

产险公司 55,637 0.2% 7,384 (0.03%) 

寿险公司 73,521 11.9% 11,056 100.5% 
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监管动态 

 中国保监会发布《互联网保险业务监管暂行办法》(20150727) 

为规范互联网保险经营行为，促进互联网保险健康规范发展，日前，中国

保监会印发了《互联网保险业务监管暂行办法》（以下简称《办法》）。《办法》

的发布，标志着我国互联网保险业务监管制度正式出台。 

《办法》以鼓励创新、防范风险和保护消费者权益为基本思路，从经营条件、

经营区域、信息披露、监督管理等方面明确了互联网保险业务经营的基本经营

规则。 

《办法》明确了参与互联网保险业务的主体定位，规定互联网保险业务的销

售、承保、理赔、退保、投诉处理及客户服务等保险经营行为，应由保险机构

管理负责。第三方网络平台，可以为互联网保险业务提供网络技术支持服务服

务。 

《办法》适度放开了部分人身保险产品、以及部分面向个人的财产保险产

品等险种的经营区域限制。同时，《办法》规定对不能保证异地经营售后理赔服

务、导致出现较多投诉的保险机构，监管部门将及时采取监管措施，停止其相

关险种的经营，保障互联网保险业务经营的稳定健康发展。 

《办法》强化了经营主体履行信息披露和告知义务的内容和方式，着力解

决互联网自主交易中可能存在的信息不透明、信息不对称等问题，以最大限度

保护消费者的知情权和选择权。 

《办法》坚持“放开前端、管住后端”的监管思路，通过明确列明禁止性

行为，建立行业禁止合作清单等方式，强化了保险机构和第三方网络平台的市

场退出管理，充分发挥优胜劣汰的市场调节机制，督促保险机构及相关第三方

网络平台依法合规经营。 

《办法》要求保险公司加强互联网保险业务的客户服务管理，建立支持咨

询、投保、退保、理赔、查询和投诉的在线服务体系，鼓励保险公司创新服务

方式，确保客户服务高效便捷，切实保护消费者合法权益。 

《办法》在保险机构定义中对保险中介的认可为二级市场运营垂直互联网

保险平台的公司带来利好。《办法》特别强调了互联网信息安全，将其作为开展

互联网保险业务的首要条件。《办法》对第三方平台加强了监管，明确了第三方

网络平台的业务范围和边界，力图控制互联网保险业务及产品的风险。对规定

的险种放开区域限制, 这为地方展业牌照不全的小保险公司及中介公司带来了

低成本扩张、通过互联网渠道实现逆袭的机会。《办法》强化信息披露，规范市

场推广。 

 

 商业车险改革试点首月运行平稳 (20150731) 

自 2015 年 6 月 1 日起，商业车险改革试点在黑龙江、山东、广西、重庆、

陕西、青岛等六个地区全面落地，相关财产保险机构开始销售新的商业车险产

品，执行新的商业车险条款费率管理制度。从一个月的情况看，六个地区试点

开局良好，承保理赔顺畅，市场平稳有序。 

改革首月，六个试点地区车均保费同比下降约 9%。约 77％的投保人续保

保费同比下降，约 23％的投保人续保保费同比上升。在试点地区，投保交强险

同时也选择投保商业车险的车主比例为 65.4%，同比上升 3.6 个百分点。试点

地区机动车第三者责任商业保险的平均保险金额为 42.13 万元，同比上升 6.7
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万元。新推出的“无法找到第三方特约险”已在一个月内成为除“不计免赔率

险”、“玻璃单独破碎险”之外投保率最高的附加险。 

2015 年 6 月，六个试点地区共承保商业车险保单 130.7 万件，同比增长

17.2%；保费收入 48.9 亿元，同比增长 6.6%。截至 6 月末，六个试点地区车

险综合成本率为 94.36％，同比上升 1.04 个百分点，较前五月下降 1.9 个百分

点。其中，综合赔付率和综合费用率分别下降 0.69 和 1.21 个百分点。 

 

 保险业偿二代首季度试运行状况良好 (20150722) 

日前，保监会完成了中国风险导向的偿付能力体系（简称偿二代）试运行

首份季度报告的分析工作。2015 年 1 季度报告是偿二代运行的第一份报告。数

据显示，偿二代下，一季度末行业偿付能力整体充足。全行业偿付能力充足率

为 264%；其中，财产险公司平均充足率为 282%，人身险公司为 256%，再保

险公司为 383%。分析结果显示，偿二代下，一季度保险行业偿付能力总体充

足，风险指标反映了行业实际风险，保险公司的经营理念、市场策略和风险管

理在偿二代引导下正在发生积极变化。 

今年 2 月，保监会发布了偿二代 17 项监管规则，标志着以风险为导向、

符合中国国情、具有国际可比性的新一代偿付能力监管体系基本建成，偿二代

进入过渡期试运行。过渡期内，保险公司同时按照现行标准（简称偿一代）和

偿二代标准编报两套偿付能力报告，保监会仍以偿一代作为监管标准。 

与偿一代相比，偿二代的风险识别能力显著增强，各家公司由于风险状况

不同，偿付能力充足率有升有降。业务结构好、投资稳健的公司风险较低，偿

付能力充足率较偿一代下提高，而风险高的公司偿付能力充足率较偿一代下降

低。总体看，大约三分之一的公司充足率较偿一代下提高，其中财险公司主要

集中在车险业务占比较高的公司，寿险公司主要集中在长期期缴业务占比较高

的公司。三分之二的公司较偿一代下降低。偿二代下，一季度末偿付能力充足

率不达标的公司共有 13 家，其中财险公司有 3 家，主要是境外分出业务较多的

外资公司，寿险公司有 7 家，主要是高现金价值业务较多、投资较为激进的公

司，再保险公司有 3 家。不达标公司数量比偿一代下增加，说明偿二代能够更

加全面、科学的计量风险，一些本身风险较高、但在偿一代下达标的公司，在

偿二代下暴露了真实的风险状况。 

与偿二代测试时得到的 2014 年 6 月末的数据相比，2015 年 1 季度末行业

偿二代偿付能力状况明显改善，财险公司上升 40 个百分点，寿险公司上升 37

个百分点，再保险公司上升 77 个百分点，不达标公司数量大幅减少 6 家。这反

映出偿二代规则已经引导公司着手调整经营战略、加强风险管理、改善偿付能

力状况，偿二代实施的成效正在逐步显现。 

 

公司动态 

 太平洋保险获金贝奖“2015 最佳综合实力保险公司”（20150805） 

近日 ，由《21 世纪经济报道》主办的 2015 年中国资产管理年会暨中国资产管

理“金贝奖”颁奖典礼在上海举行。太平洋保险首次获评“2015 最佳综合实力

保险公司”，是保险行业中唯一获此荣誉的公司。主办方认为，在过去的一年里，

太平洋保险不断完善投资资产受托委托市场化机制，加快拓展另类投资业务，

努力提升市场化资产管理水平，管理资产规模快速增长，投资收益稳健提升，

集团管理资产 9105.42 亿元，较上年末增长 21.6%，投资资产总投资收益率
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6.1%，为近五年来最高，居行业之首，展现出雄厚的综合实力。   

“金贝奖”评选由《21 世纪经济报道》发起，迄今已举办八届，从收益能力、

创新能力、风险控制能力、团队素质、市场认可度、社会责任等维度，结合“定

量”和“定性”的分析，对中国资产管理行业进行客观的分析和评价，表彰对

于行业发展有突出贡献的机构，为投资者选择投资对象和投资产品提供有价值

的参考。 

 

 太保集团《财富》世界 500 强排名大幅攀升至 328 位（20150722） 

7 月 22 日晚，美国《财富》杂志发布 2015 年世界 500 强企业榜单，中国

太平洋保险位列第 328 位，比 2014 年大幅上升 56 位，继续跻身前 400 强行列。

这是中国太平洋保险继 2011 年首次上榜《财富》世界 500 强后，连续第五次

入选该榜单，标志着太平洋保险在坚持“专注保险主业，价值持续增长”发展

战略、推动“以客户需求为导向”战略转型的道路上，又迈上了新台阶。 

   《财富》杂志每年一度发布的世界 500 强企业榜单是衡量全球大型公司最著

名、最权威的榜单，被誉为“终极榜单”。最新榜单显示，中国太平洋保险以

2014 年营业收入 356.698 亿美元、利润 17.932 亿美元的良好业绩第五次上榜。 

    2014 年，中国太平洋保险积极完善保险主业战略布局，迎来了太保安联、

长江养老、安信农保、太保养老投资四个新伙伴。同时，“以客户需求为导向”

的战略转型棋至中盘，取得了重要成效，从客户需求出发的创新产品和服务推

动价值增长方式实现了转变，客户资源共享有效提高了投入产出比，新技术运

用使客户界面得到了较大改善，并大大提升了客户体验。 

     从业务板块看，2014 年太平洋保险在寿险和资产管理领域都取得了稳健

增长。寿险业务坚持“聚焦营销渠道、聚焦期缴业务”的发展策略，新业务价

值快速增长，价值率持续提升。资产管理业务主动适应监管环境变化，不断完

善投资资产受托委托机制，加快拓展另类投资业务，努力提升市场化资产管理

水平，管理资产规模快速增长，投资收益稳健提升。 

    截至 2014 年末，太平洋保险集团内含价值 1,712.94 亿元，较上年末增长

18.6%；集团有效业务价值 740.64 亿元，较上年末增长 18.6%。 

 

 产险浙江分公司首次承保中国 500 强企业商业性农险（20150721） 

近日，海亮明康汇生态农业集团投保的温室大棚、露地蔬菜等种植业险种

陆续在产险浙江分公司出单，其他养殖业险种也将陆续出单，预计年内提供风

险保障上亿元，这是产险浙江分公司首次为农业产业化龙头企业提供一揽子农

险保障。 

    海亮集团是中国 500 强企业，排名 133 位，也是产险公司总对总战略合作

伙伴。现代农业是产险公司农险创新的重点领域之一，产险公司围绕该龙头企

业客户需求和风险特性创新产品设计，开发了海亮集团专用农险产品，首次实

现了“一套产品保障全国基地”，通过采取“本地出单、异地落地服务”的方式，

为客户分布在全国的多个基地的露地蔬菜、棚内蔬菜瓜果、有机水稻、种（蛋）

鸡、肉鸡、生猪、能繁母猪等主要经营品种提供量身定制的全面风险保障，提

升了集团客户的服务体验，丰富了农险服务内涵。 

 

 寿险公司与长江养老公司协同推进职业年金业务 （20150805） 

   寿险公司与长江养老积极推进法人业务战略协同及资源共享协同推进职业

年金业务发展，抓住职业年金市场化运营的战略机遇。 



 

 

 第 5页 共 5页 中国太保投资者通讯 

 

    双方明确了职业年金业务合作机制：一是明确了江苏、安徽、浙江、山东、

北京等 15 个省市作为第一批职业年金合作开拓省市。二是在第一批开拓省市的

寿险分公司内部设立“太平洋-长江养老年金中心”，寿险公司配合长江养老开

展客户拓展，配合做好职业年金受托和投资资格的公关协调，并在中标后协助

做好属地化运营服务协助工作。三是在此基础上，为了激励业务开拓，双方建

立业务合作分润机制、补贴机制，制定专项奖励方案，并将相关业务咨询费收

入纳入寿险分公司当年收入与利润考核。 

 

 健康险公司与阿里健康达成战略合作  共建健康服务生态圈

（20150727） 

7 月 20 日，健康险公司与阿里健康信息技术有限公司（以下简称“阿里健

康”）签署战略合作协议。双方将围绕健康服务业的需求和健康保险业的发展趋

势，在医药零售企业服务、健康保险及健康服务、互联网营销及平台资源、医

保控费等领域展开全面合作，共同构建线上线下一体化的健康服务新业务和生

态圈。 

    阿里健康是阿里巴巴集团的互联网医疗医药平台，运营中国药品电子监管

平台、云医院平台、阿里健康 APP 等业务，并与天猫在线医药业务融合。阿里

健康旗下中信二十一世纪公司是国家食品药品监督管理局下的药品电子监管平

台的技术服务机构，阿里健康在保有上述药品交易和监管等行业优势基础上，

将着力推进国内医药卫生信息化建设，开拓健康服务业领域新业务。 

    双方期待通过本次战略合作，建立长期的、战略性的合作关系，充分发挥

各自优势，实现资源共享与深度合作。双方将围绕客户需求，加快产品开发及

创新，共同开展医保控费、社区医疗、健康管理等项目研究与合作，以开放的

心态，共同营造符合健康服务业和健康保险业的经营模式，为合作双方创造更

大的商业价值。 


